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“Mi inspiración es 
mucho más humanista 

que la búsqueda de 
éxito comercial”

“Es fundamental saber 
comunicar y empatizar 

con los clientes para 
generar un vínculo sólido 

de confianza mutua”

“Mediante el lead nurturing
educamos y comenzamos 

a posicionarnos 
inconscientemente en la 

mente del lead”

“Apostamos a la 
formación y a la 
participación de eventos 
que generen valor con 
el objetivo de generar 
nuevos clientes” 

“Es esencial que el equipo 
de ventas confíe en que la 
empresa los respalda, lo 
que les permite establecer 
relaciones sólidas y 
duraderas en el mercado”

“Hay que romper con la 
perspectiva binaria que 
entiende la gestión de 
ventas B2B como una 
elección entre canales 
digitales y el trabajo 
humano”
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